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La Visibilità delle Esportazioni Non È Marketing 

Comprendere il Cambiamento Infrastrutturale 

La visibilità dell’export si riferisce alla capacità degli acquirenti internazionali di scoprire i prodotti 
o i servizi di un’azienda attraverso ambienti digitali ricercabili. 

Molte organizzazioni considerano la visibilità delle esportazioni come un’attività di marketing. 
Non lo è. 
È infrastruttura. 

La distinzione tra marketing e infrastruttura di visibilità può essere riassunta come segue: 

 

Il Marketing Si Concentra Su: 

• Campagne 

• Branding 

• Cicli di promozione 

• Coinvolgimento sui social 

• Traffico a breve termine 

Il marketing è episodico. 
Crea attenzione durante periodi definiti di promozione. 
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La Visibilità delle Esportazioni Richiede: 

• Presenza indicizzata multilingue 

• Classificazione strutturata dei prodotti 

• Terminologia allineata alla ricerca 

• Segnali misurabili a livello di paese 

• Aggregazione istituzionale 

La visibilità è strutturale e persistente. 
Garantisce che le aziende possano essere scoperte in modo continuo negli ambienti 

internazionali di ricerca e approvvigionamento. 

La Differenza Fondamentale 

Il marketing chiede: “Come possiamo promuovere questo prodotto?” 

L’infrastruttura per l’export chiede: “Gli acquirenti internazionali possono trovare e valutare 
sistematicamente questo prodotto nella loro lingua e nel loro ambiente di ricerca?” 

Perché Questo È Importante 

Gli acquisti internazionali iniziano sempre più spesso con ricerche online, filtri e interrogazioni di 
dati strutturati. 

Senza: 

• Accessibilità linguistica 

• Dati di prodotto strutturati 

• Indicizzazione nei motori di ricerca 

• Analisi aggregate 

la crescita delle esportazioni diventa reattiva invece che guidata dalla scoperta. 

L’infrastruttura di visibilità crea scoperta persistente. 
Il marketing crea attenzione temporanea. 

Il Cambiamento Istituzionale 

Le Camere di Commercio, le Associazioni di categoria e le Istituzioni finanziarie tradizionalmente 
forniscono: 

• Servizi di consulenza 

• Formazione 

• Networking 

Le istituzioni più lungimiranti stanno aggiungendo: 

• Framework di visibilità digitale 

• Infrastrutture di scoperta multilingue 
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• Dashboard di analisi aggregate 

• Intelligence commerciale strutturata 

La promozione delle esportazioni si sta evolvendo da attività di supporto a infrastruttura digitale 
per il commercio internazionale. 

 

Per maggiori informazioni, consultare: Protegra

 

Risorse del Centro di Conoscenza 

Ulteriori indicazioni sulla visibilità dell’export, sulla presenza digitale multilingue e 
sull’infrastruttura di visibilità commerciale digitale sono disponibili nella Libreria delle Risorse 
ExpoWorld. 

La Libreria delle Risorse fornisce una panoramica di tutte le pubblicazioni del Centro di 
Conoscenza, insieme a brevi descrizioni di ciascun documento. 

Nuove risorse vengono aggiunte periodicamente. I documenti aggiornati appariranno nella 
Libreria delle Risorse non appena disponibili. 
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