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Terminologia di Prodotto Allineata al Commercio
Internazionale

Uno Strato Fondamentale della Scopribilita Internazionale

La terminologia di prodotto allineata al commercio garantisce che le descrizioni dei prodotti
utilizzino un linguaggio riconosciuto a livello internazionale e interpretabile in modo coerente negli
ambienti di ricerca e commercio globali.

Panoramica Esecutiva
Il commercio internazionale dipende sempre pil dalla scopribilita digitale.

Tuttavia, molte PMI descrivono i propri prodotti utilizzando terminologia interna, orientata al
marketing o specifica di una determinata regione, riducendo cosi la visibilita nelle ricerche
internazionali e la comparabilita dei prodotti.

La terminologia di prodotto allineata al commercio si riferisce all’allineamento sistematico delle
descrizioni dei prodotti con classificazioni commerciali internazionali riconosciute, codici di settore
e terminologia ricercabile a livello globale.

Quando combinata con una presenza digitale multilingue, la terminologia allineata al commercio
garantisce che le informazioni sui prodotti siano sia linguisticamente accessibili sia strutturalmente
interpretabili negli ambienti di ricerca internazionali.

Non si tratta di un esercizio di branding. E una disciplina di scopribilita.

Infrastruttura di visibilita commerciale digitale

Presenza multilingue
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Strategia istituzionale per I'export
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La terminologia strutturata rappresenta una componente fondamentale dell’'infrastruttura di
visibilita commerciale digitale. Quando combinata con la presenza multilingue e con la
classificazione strutturata dei prodotti, consente la scopribilita internazionale e la generazione di
intelligence commerciale aggregata.

La Sfida Strutturale

Nel contesto del commercio internazionale digitale, le modalita con cui i prodotti vengono descritti
influenzano direttamente la loro scopribilita.

Molte descrizioni di prodotto utilizzate dalle PMI includono:

e Denominazioni fortemente orientate al marchio

e Riferimenti interni a codici SKU (Stock Keeping Unit)
e Slogan di marketing

e Terminologia specifica di una determinata regione
e Descrittori tecnici non tradotti

Esempio di descrizione di prodotto: “UltraSeal 3000 Advanced Protection System”

Un acquirente internazionale che cerca “sigillante impermeabilizzante industriale in poliuretano”
potrebbe non trovarlo mai.

Gli ambienti di ricerca digitali privilegiano chiarezza, classificazione e dati strutturati.

Cosa Significa Terminologia Allineata al Commercio

Nella pratica, I'allineamento della terminologia di prodotto richiede I'adozione di alcune semplici
ma importanti regole strutturali.

La terminologia di prodotto allineata al commercio comporta le seguenti pratiche:
1. Identificazione Generica del Prodotto
Utilizzare descrittori di prodotto riconoscibili a livello internazionale prima dei nomi di marca.
Invece di: “AgriBoost Pro”
Usare: “Fertilizzante liquido a base di azoto per colture cerealicole”
2. Allineamento ai Codici HS
Quando appropriato, fare riferimento ai codici del Sistema Armonizzato (HS) per supportare:

e C(lassificazione strutturata
e Aggregazione istituzionale
e Coerenza nella documentazione di esportazione
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3. Allineamento alla Classificazione Settoriale

Associare i prodotti a quadri di classificazione settoriale riconosciuti, come:

e NACE
e |SIC
e NAICS

Questo consente:

e Filtraggio per settore
¢ Individuazione dei target per missioni commerciali
e Aggregazione nei dashboard istituzionali

4. Linguaggio Tecnico Internazionalmente Riconoscibile

Sostituire la terminologia locale con equivalenti comprensibili a livello globale.

Invece di: “Infissi in PVC”

Usare: “Telai per finestre e porte in PVC”
Esempio di Strutturazione di Prodotto Allineata al Commercio
Descrizione del prodotto: Sigillante impermeabilizzante industriale in poliuretano per giunti edilizi
Riferimenti commerciali strutturati:

e Codice HS: 3214 — Mastici da vetraio, composti per calafataggio e sigillanti
e Classificazione settoriale: NACE C20 - Fabbricazione di prodotti chimici e chimici di
base

e Descrittore generico del prodotto: Sigillante industriale in poliuretano
e Applicazione tipica: Impermeabilizzazione di giunti nelle costruzioni

Questa struttura migliora:

e La scopribilita nelle ricerche
e La comparabilita dei prodotti
e Le analisi settoriali istituzionali

Perché E Rilevante
1. Migliora I'Interpretazione da Parte dei Motori di Ricerca

e Gli algoritmi di ricerca si basano sulla chiarezza semantica

e Una terminologia chiara migliora I'accuratezza dell’indicizzazione e la rilevanza dei
risultati
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2. Rafforza la Fiducia degli Acquirenti
Gli acquirenti internazionali necessitano di:

e Funzione chiara del prodotto
¢ Indicatori di conformita
e Specifiche riconoscibili

L’ambiguita aumenta il rischio commerciale percepito.
3. Consente l'Intelligence Istituzionale
Le analisi commerciali aggregate dipendono da una comparabilita strutturata e coerente.

Se 200 PMI descrivono prodotti simili in modo incoerente, i segnali di domanda a livello
settoriale diventano poco affidabili.

La terminologia allineata al commercio consente:

e Analisi a livello di settore
e |dentificazione delle tendenze nelle categorie di prodotto
e Individuazione di cluster di domanda di mercato

4. Supporta Proposte di Politica e Finanziamento

Dati di prodotto strutturati rafforzano:

e La progettazione di missioni commerciali

e La prioritizzazione dei settori

e La promozione delle esportazioni basata sui dati
e La giustificazione di programmi di finanziamento

Quadro Pratico di Implementazione

Le PMI e le istituzioni che supportano I'internazionalizzazione possono rafforzare la scopribilita dei
prodotti adottando un approccio strutturato.

Le PMI e le istituzioni di supporto dovrebbero implementare i seguenti passaggi:

Identificare le principali categorie di prodotti destinati all’esportazione
Associare ogni prodotto ai codici HS

Allineare i prodotti alle classificazioni settoriali riconosciute
Standardizzare i descrittori di prodotto

Garantire I'accuratezza delle traduzioni multilingue

Integrare metadati strutturati

AN AN

Il linguaggio commerciale diventa parte dell’infrastruttura digitale.
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Conclusione Strategica

e ey e

e Accessibilita linguistica

e C(Classificazione strutturata
e Terminologia riconoscibile
e Integrita dei dati aggregati

La terminologia di prodotto allineata al commercio trasforma la descrizione dei prodotti da
semplice testo di marketing a infrastruttura per I’export.

Le istituzioni che implementano framework coordinati di visibilita multilingue possono rafforzare
significativamente sia la scopribilita sia I'intelligence commerciale.

Per maggiori informazioni, consultare: Protegra

Risorse del Centro di Conoscenza

Ulteriori indicazioni sulla visibilita dell’export, sulla presenza digitale multilingue e
sull’infrastruttura di visibilita commerciale digitale sono disponibili nella Libreria delle Risorse

ExpoWorld.

La Libreria delle Risorse fornisce una panoramica di tutte le pubblicazioni del Centro di
Conoscenza, insieme a brevi descrizioni di ciascun documento.

Nuove risorse vengono aggiunte periodicamente. | documenti aggiornati appariranno nella
Libreria delle Risorse non appena disponibili.
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