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10 Praktische Stappen om de Exportzichtbaarheid
van MKB te Verhogen

Exportzichtbaarheid is geen marketing. Het is gestructureerde internationale vindbaarheid.

In de huidige digitale inkoopomgeving beginnen internationale kopers, distributeurs en partners
hun zoektocht steeds vaker online.

Voor het MKB hangt exportgroei af van gevonden worden — in de juiste taal, in de juiste markt,
met gestructureerde en betrouwbare informatie.

De volgende tien stappen vormen een praktisch kader dat instellingen en MKB-bedrijven kunnen
gebruiken om hun internationale digitale zichtbaarheid te versterken.

1. Bouw een Meertalige Digitale Aanwezigheid op
De meeste MKB-bedrijven zijn alleen zichtbaar in hun binnenlandse taal.

Internationale zichtbaarheid vereist:

e Geindexeerde pagina’s in talen van doelmarkten

e Gestructureerde exportgerichte bedrijfsprofielen

e Duidelijke product- en dienstbeschrijvingen

e Taalkundige toegankelijkheid voor buitenlandse kopers

e Als kopers u niet kunnen begrijpen, kunnen zij u niet vinden.

Zichtbaarheid begint met taalkundige toegankelijkheid.
2. Zorg voor Indexering in Zoekmachines in Doelmarkten
Een vertaald PDF-document is niet voldoende.

Exportzichtbaarheid vereist:

e Door zoekmachines indexeerbare webpagina’s
e Gestructureerde metadata

e Doorzoekbare contentarchitectuur

e Marktgerichte taalsignalen

Zichtbaarheid hangt af van vindbaarheid — niet alleen van online aanwezigheid.
3. Structureer Product- en Sectorinformatie
Internationale vindbaarheid verbetert wanneer informatie wordt gestandaardiseerd.

MKB-bedrijven moeten aansluiten bij:

e HS-productcodes
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e Erkende sectorclassificaties (NACE / ISIC of equivalent)
e Handelsgerichte productterminologie
e Duidelijke certificerings- en nalevingsverwijzingen.

Gestructureerde data verbetert zowel zoekprestaties als institutionele aggregatie.

4. Creéer Specifieke Exportprofielen

Exportcommunicatie verschilt van binnenlandse communicatie.

Een exportprofiel moet bevatten:

e Internationale ervaring
e Productiecapaciteit

e Certificeringen

e Voorkeursmarkten

e Logistieke capaciteiten

Duidelijkheid vermindert terughoudendheid bij kopers.

5. Monitor Internationale Verkeerssignalen

Exportzichtbaarheid wordt waardevol wanneer deze wordt gemeten.

MKB-bedrijven en ondersteunende instellingen moeten monitoren:

e Herkomst van bezoekers per land

e Interesse op productniveau

e Zoekopdrachten in verschillende talen
e Betrokkenheidstrends in de tijd
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Zonder metingen blijft exportstrategie reactief.
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6. Aggregeer Zichtbaarheid op Institutioneel Niveau

Wanneer instellingen zichtbaarheid van leden bundelen:

Versterkt de sectorpositie
Ontstaan nationale exportsignalen
Worden vraagpatronen in markten zichtbaar

Individuele MKB-activiteit wordt onderdeel van een gecoordineerde digitale aanwezigheid.

7. Stem Zichtbaarheid af op Exportgereedheid

Digitale vindbaarheid moet worden ondersteund door:

Regelgevingsbewustzijn
Prijsstrategie
Contractuele gereedheid
Logistieke planning

Zichtbaarheid creéert kansen. Gereedheid zet deze om.

8. Gebruik Digitale Aanwezigheid om Handelsevenementen te
Versterken

Virtuele en hybride evenementen mogen geen geisoleerde activiteiten zijn.

Gestructureerde digitale profielen maken mogelijk:

Vindbaarheid véor het evenement
Blijvende zichtbaarheid na het evenement
Zoekmachine-geindexeerde deelname
Meertalige presentatie

Evenementen worden versterkers in plaats van momenten.

9. Zet Zichtbaarheid om in Marktinformatie

Geaggregeerde digitale signalen kunnen inzicht geven in:

Opkomende geografische vraag
Sectortrends

Groei in productcategorieén
Prioritaire marktkansen

Exportbevordering wordt evidence-based.

10. Bouw Schaalbare Digitale Infrastructuur

Langetermijn exportconcurrentiekracht vereist meer dan eenmalige initiatieven.

Instellingen die MKB ondersteunen moeten overwegen:
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e Gecoordineerde meertalige zichtbaarheid
e Gestructureerde data-afstemming

e Geaggregeerde analytics dashboards

e Schaalbare digitale exportondersteuning

Duurzame exportgroei is afhankelijk van infrastructuur, niet van incidentele activiteiten.
Strategische Conclusie

Exportzichtbaarheid van MKB neemt toe wanneer:

e Taalbarrieres worden weggenomen

e Informatie wordt gestructureerd

e Vindbaarheid wordt gemeten

e Instellingen de aanwezigheid codrdineren
e Data de strategie aanstuurt

Exportbevordering wordt effectiever wanneer zichtbaarheid:

e Meetbaar

e Schaalbaar

e Gestructureerd
e Data-gedreven is

Transformeer exportbevordering van reactieve ondersteuning naar een proactieve
handelsinfrastructuur voor internationale groei

Over Protegra
Protegra stelt instellingen in staat om op schaal gestructureerde digitale
handelszichtbaarheidsinfrastructuur te implementeren — met integratie van meertalige

aanwezigheid, geaggregeerde analyses en institutionele dashboards binnen een breder
ecosysteem voor internationale handelsondersteuning.

Voor meer informatie, zie: Protegra

Kenniscentrumbronnen

Aanvullende richtlijnen over exportzichtbaarheid, meertalige digitale aanwezigheid en digitale
handelsinfrastructuur zijn beschikbaar in de ExpoWorld Resourcebibliotheek.

De Resourcebibliotheek biedt een overzicht van alle publicaties van het Kenniscentrum, samen
met korte beschrijvingen van elk document.

Aanvullende resources worden periodiek toegevoegd. Nieuwe publicaties verschijnen in de
Resourcebibliotheek zodra deze beschikbaar zijn.
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