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Експортна видимість — це не маркетинг 

Розуміння переходу до інфраструктури 

Експортна видимість означає здатність міжнародних покупців знаходити продукти або 
послуги компанії через пошукові цифрові середовища. 

Багато організацій розглядають експортну видимість як маркетингову діяльність. 
Це не так. 
Це інфраструктура. 

Різницю між маркетингом і інфраструктурою видимості можна узагальнити так: 

 

Маркетинг зосереджується на: 

• Кампаніях  

• Брендингу  

• Промоційних циклах  

• Соціальній взаємодії  

• Короткостроковому трафіку 

Маркетинг має епізодичний характер. 
Він створює увагу в межах визначених періодів просування. 
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Експортна видимість вимагає: 

• Багатомовної індексованої присутності  

• Структурованої класифікації продукції  

• Термінології, узгодженої з пошуком  

• Вимірюваних сигналів на рівні країн  

• Інституційної агрегації  

Видимість є структурною та постійною. Вона забезпечує безперервну можливість 
знаходження компаній у міжнародних пошукових та закупівельних середовищах. 

Ключова різниця 

Маркетинг запитує: “Як нам просувати цей продукт?” 

Експортна інфраструктура запитує: “Чи можуть міжнародні покупці системно знайти та 
оцінити цей продукт своєю мовою та у власному пошуковому середовищі?” 

Чому це важливо 

Міжнародні закупівлі дедалі частіше починаються з пошуку, фільтрації та запитів до 
структурованих даних. 

Без: 

• Мовної доступності  

• Структурованих даних про продукцію  

• Індексації в пошукових системах  

• Агрегованої аналітики 

експортне зростання стає реактивним, а не таким, що базується на знаходженні. 

Інфраструктура видимості забезпечує постійну знаходжуваність. 
Маркетинг створює тимчасову увагу. 

Інституційний зсув 

Торгово-промислові палати, галузеві асоціації та фінансові установи традиційно надають: 

• Консультаційні послуги  

• Навчання  

• Мережеву взаємодію 

Прогресивні організації додають: 

• Цифрові фреймворки видимості  

• Інфраструктуру багатомовної знаходжуваності  

• Панелі агрегованої аналітики  

• Структуровану торговельну аналітику 

Сприяння експорту еволюціонує від допоміжної діяльності до цифрової торговельної 
інфраструктури. 
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Для отримання додаткової інформації див: Protegra

 

Ресурси Центру знань 

Додаткові матеріали щодо видимості експорту, багатомовної цифрової присутності та 
цифрової торгової інфраструктури доступні в Бібліотеці ресурсів ExpoWorld. 

Бібліотека ресурсів надає огляд усіх публікацій Центру знань разом із короткими описами 
кожного документа. 

Нові матеріали додаються періодично. Оновлені публікації з’являються в Бібліотеці ресурсів 
у міру їх доступності. 

https://www.expoworld.cloud/uk/protegra/
https://www.expoworld.cloud/uk/protegra/
https://www.expoworld.cloud/uk/knowledge-centre/
https://www.expoworld.cloud/uk/knowledge-centre/

