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PROTEGRA - Directieoverzicht 
PROsperity Through Technology Enabled Growth, Reach and Access 

(PROsperiteit door technologie-gedreven groei, bereik en toegang) 

Protegra is een platform dat organisaties helpt om MKB-bedrijven internationaal te laten groeien. 

Het brengt tools, inzichten en diensten samen om bedrijven te helpen wereldwijde markten te 

bereiken en ermee te interageren. 

Door gecoördineerde digitale diensten te combineren met bruikbare marktinzichten, stelt 
Protegra organisaties in staat om gestructureerde en schaalbare ondersteuning te bieden aan hun 
MKB-gemeenschappen. 

Strategische Context 

MKB-bedrijven vormen de ruggengraat van elke economie — maar veel blijven digitaal 

onderbenut en internationaal ondergeactiveerd. 

Kamers van koophandel, brancheorganisaties, banken en bedrijven investeren aanzienlijk in 

training, advies en netwerkinspanningen. 

Wat vaak ontbreekt is niet de inzet, maar de systemen om deze ondersteuning gecoördineerd en 

schaalbaar te leveren. 

In een digitale, datagedreven en door AI ondersteunde wereldeconomie zijn gefragmenteerde 
diensten niet langer voldoende. 

Organisaties moeten evolueren van dienstverleners naar infrastructuuraanbieders. 

Wat is Protegra? 

Protegra is een platform dat organisaties in staat stelt om gecoördineerde en schaalbare 

ondersteuning te leveren via digitale diensten, marktinzichten en internationaal bereik. 

Centraal staan Meertalige Microsites die MKB-bedrijven een internationale online aanwezigheid 
bieden en tegelijkertijd geaggregeerde marktdata genereren. 

Protegra integreert: 

• Internationale online aanwezigheid 

• Geaggregeerde handelsintelligentie en analyse 

• Community- en samenwerkingsinfrastructuur 

• Gestructureerde training en exporttools 

• Datagedreven dashboards 

Protegra vervangt bestaande diensten niet, maar integreert en versterkt ze. 
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De onderstaande architectuur illustreert hoe zichtbaarheid, intelligentie, betrokkenheid en 
ondersteuning geïntegreerd zijn binnen één institutioneel raamwerk.. 

 

Strategische Waarde 

Protegra stelt organisaties in staat om: 

1. Meetbare impact te creëren  

2. Ledenwaarde en retentie te verhogen  

3. Strategische data-assets op te bouwen 

4. Concurrentiepositie te versterken 

5. Duurzame inkomstenmodellen te ontwikkelen 

Gefaseerde Aanpak 

Fase 1 – Online zichtbaarheid & inzichten 

Fase 2 – Community & samenwerking 

Fase 3 – Training & exporttools 

Fase 4 – Volledig ecosysteem. 
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Strategische Noodzaak 

1. Digitale versnelling en AI veranderen internationale handel. 

2. Organisaties moeten kiezen: blijven reageren of infrastructuur bouwen. 

Volgende Stap 

Protegra is een strategisch gesprek. 

Wij nodigen u uit om te verkennen hoe Protegra kan worden geïntegreerd met uw bestaande 
diensten en uw organisatie kan positioneren als een leider in digitale handelsondersteuning. 

Voor schaalbare institutionele implementatie van deze aanpak, zie: Protegra.

 
Bronnen van het kenniscentrum 

Aanvullende richtlijnen over exportzichtbaarheid, meertalige digitale aanwezigheid en digitale 
handelsinfrastructuur zijn beschikbaar in de ExpoWorld resourcebibliotheek. 

De bronnenbibliotheek biedt een overzicht van alle publicaties van het kenniscentrum voor 
internationale handel, met korte beschrijvingen per document. 

Nieuwe bronnen worden periodiek toegevoegd. Geactualiseerde publicaties verschijnen in de 
bronnenbibliotheek zodra deze beschikbaar zijn. 
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